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Milagros que se Producen
al Orar con el Cliente

CUANDO el colportor ora con los clientes, realiza un doble
beneficio, pues los fortalece a ellos y se fortalece a si mismo.

La oracién del colportor con la gente despierta mas res-
peto y confianza hacia el colportor, los anima a confiar
més en Dios, alivia sus preocupaciones, enternece su cora-
z6n y los predispone a recibir los libros y el mensaje. Ade-
mas, orar con el cliente eleva y fortalece al mismo colportor,
lo acerca mas a Dios y lo coloca bajo su prosperadora ben-
dicién.

Sorpresas inesperadas han ocurrido al orar con el cliente.
Gracias a esas oraciones, el cliente ve en el colportor, no
un vendedor mercenario, sino un vendedor benefactor.
Eso aviva su simpatia hacia el colportor y solicita los libros
que habia rechazado antes de orar, o empieza a indagar
acerca de la verdad.

Con todo esto, el colportor no ora con la gente con el
fin egoista de vender libros, sino para despertar sus mejores
sentimientos y guiarlos hacia Dios y hacia la salvacién.

La gente, por su parte, aprecia esas sentidas oraciones
del colportor y hasta las solicita, como aquella buena se-
fiora de Puerto Rico. El Hno. Jos¢ R. Martinez estaba
acompafiando a un colportor. Después que ella encargd
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los libros, les dijo ansiosamente: ‘Hijitos, antes de irse,
oren por nosotras’.

Estaba yo acompafiando a uno de los campeones de
Puerto Rico, Miguel Cholet. Al finalizar una visita a un
abogado, le propusimos orar con él, y como sucede a me-
nudo, ¢l llamé a su esposa e hijos para que se beneficiaran
con la oracién. Después de orar, dos veces nos agradecié
efusivamente y nos dijo: “El mejor obsequio que podian
haberme hecho ha sido esta oracién”. El qued6 feliz y nos-
otros también.

Se olvidé de algo

José Jimenes, del Brasil, habia estado varios afios fuera
del colportaje, y aunque estaba ganando mucho dinero en
su trabajo secular, no se sentia feliz. Cuando reingres6 a
la obra, el colportaje habia entrado en una fase mas fran-
camente espiritual. Inconsciente ain de este cambio, Jime-
nes pas6 por una gran vergiienza cuando el mismo com-
prador le explicé la nueva manera de colportar.

Debido a su deseo de realizar la mayor obra misionera
posible, Jimenes salié a colportar con El conflicto de los
siglos. La primera persona que visité le encargé el libro,
la Biblia y las revistas.

Jimenes quedé animado, y cuando se levanté para reti-
rarse, el cliente le dijo:

—Ud. se olvid6é de algo. El colportor mir6 a su alrede-
dor y no vio nada olvidado. Abrié el maletin, y al ver
todo en orden, pregunté al comprador:

—iQué es lo que olvidé?

—Ud. olvidé hacer lo que hizo el compaiiero suyo que
me visitd hace un afio. Antes de irse, él oré conmigo —res-
pondié el hombre.

El buen Hno. Jimenes se sintié apenado, baj6 la cabeza,
y para disimular, sac6 1a Biblia del maletin, ley6 Juan 14:1-3,
oré con el cliente y se fue.

Dos afios mas tarde, el Hno. Jimenes ya era director de
colportaje, y en una asamblea nos mostr6 una carta que
acababa de recibir, conté la historia precedente y nos dijo:
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“Esta carta cuenta que ese hombre y su familia estdn guar-
dando el sibado y asistiendo a la iglesia”.

Derriba las barreras

Era un domingo cuando Francisco Guevara, . uno de los
mds intrépidos colportores hondurefios, visité cierto hogar
de San Pedro Sula. Lo atendié una sefiorita, quien después
de escuchar la demostracién de las obras, le dijo:

—No puedo comprarlas porque saldré pronto de viaje;
ademas, mi mama estd muy enferma.

El Hno. Guevara le ofreci6 varios ejemplares de nuestra
hermosa revista, los cuales ella compré. Luego él le dijo:

—Ud. dijo que su mama estd enferma. ¢Qué le parece
si tenemos una oracién en favor de su salud?

—Esta bien —replicé ella—. Voy a llamarla.

Cuando la enferma llegd, los tres inclinaron su rostro
y el colportor oré. Después del amén, la sefiorita le dijo
al hermano Guevara:

—Puede anotarme esos libros que me mostré y le voy
a anticipar veinte lempiras.

La oracién vence los imposibles.

Por qué entrega todos sus pedidos

En una asamblea realizada en Puerto Rico, el director
Ilamé sin previo aviso a Jenaro Vargas, y ante todos los
demas le pregunto:

—Hno. Vargas, hemos visto que mientras sus compa-
fieros entregan el 759, de los pedidos que toman, y algunos
aun menos, Ud. entrega el 989, y el 100%,. Diganos, ¢cémo
hace para tener entregas tan buenas?

Después de un instante, Vargas respondié:

—Yo procuro tomar bien los pedidos, con algin anticipo.

—Los otros colportores también solicitan anticipo —le
dijo el director—. ¢Qué mas hace Ud.?

—Ademads, antes de retirarme, oro con cada comprador.

Ahi estaba el secreto. Es admirable la confianza, la sim-
patia y hasta la gratitud que la gente siente hacia el col-
portor que ora por ellos.
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En cierta ocasién un hombre le encarg6 los libros a
Vargas y le dijo que no podia darle anticipo. Vargas acepté6
el pedido igual, y conforme a su buena costumbre, oré con
ese hombre. Cuando quiso despedirse, el sefior le dijo: “Es-
pere un momento. Voy a darle cinco délares”.

Més poderosa que las armas

El gran director Pedro Camacho, de la Division Sud-
americana, cuenta un incidente singular que le ocurrié a
un colportor jovencito, que estaba terminando una entrega
de libros en una mina de carbon de Rio Grande del
Sur.

Cuando el colportor estaba almorzando en la pensién,
el camarero le avisé que dos hombres lo esperaban afuera
para hablar con él. Al salir, el colportor los vio con los
libros en la mano, bien armados y enojados. En pocas y
nerviosas palabras le dijeron que querian su dinero de vuel-
ta. El les pidi6 que esperasen un momento hasta que él
terminara de almorzar.

Eso le dio tiempo al colportor para pensar cdmo proce-
der. Cuando regresé a atender a los hombres, los invité a
pasar a su cuarto. Al llegar, uno de los compradores entrd
con él, y el otro no quiso entrar. El colportor cerrd la puer-
ta y le pregunté:

—Supongo que Ud. cree en Dios, ¢verdad?

—S8i —contesté de mala gana el visitante.

—Entonces, antes de hablar de los libros, vamos a orar
a Dios.

Y sin esperar, el colportor se arrodillé. El hombre quedé
confundido, y aunque no estaba con animo de orar, también-
se arrodill6. Cuando el colportor terminé de orar, le pidi6
al hombre que orara ¢l también, y esper6. Pero el hombre
no oraba; estaba molesto y sudaba profusamente. Al fin
pidi6 permiso, se levantd y salié rdpidamente.

Al verlo salir con los libros en la mano, el compaifiero
que habia quedado afuera, le pregunté:

—No vas a devolver los libros?

Sin detenerse siquiera, el otro contesto:
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—iNo, vdmonos pronto! —y siguié alejandose con paso
rapido, seguido de su compafiero.

El espiritu de oracién, puede mas que las armas y las
palabras.

La fama de los adventistas

Cuando Ivo Siqueira visité a una familia de Taguaté,
en el Estado de San Pablo, Brasil, descubrié que eran tes-
tigos de Jehova. Entonces le dijo al sefior de la casa:

—Los “testigos” conocen mucho la Biblia.

—No, sefior —replicé el duefio de la casa—. Nadie conoce
la Biblia tan bien como los adventistas; tanto, que nuestros
dirigentes nos advierten que no debemos hablar con ellos.

El hombre tenia razén. En todos los certimenes biblicos
nacionales realizados en el Brasil, los adventistas habian
ganado los primeros lugares, y cuando participaron en el
certamen biblico mundial en Jerusalén, los adventistas del
Brasil habian ganado también, una vez el segundo lugar,
y otra vez el primero.

Apenas Ivo empezé a presentarle los libros, el hombre
pregunté:

—Entonces ¢es Ud. adventista?

—Si, sefior.

—En ese caso, puede irse de mi casa.

El colportor se levanté para salir, pero antes le dijo:

~—Antes de irme, ¢quiere que oremos?

—Bueno —contesté el hombre.

Terminada la oracién, el testigo de Jehova habfa cam-
biado de actitud y le dijo:

—Veo que Ud. -es un buen cristiano. Hasta hoy nadie
habia orado conmigo. Voy a comprar sus libros. ¢Cudnto
cuestan?

Asi el hombre encargé los libros y dio un buen anticipo,
casi sin haber oido de qué trataban.

Cambié mi vida
A veces se puede orar con el cliente en perspectiva aun
antes de ofrecerle los libros, como en el siguiente caso.
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Cuando el pastor Félix Rodriguez trabajaba en el col-
portaje, un dia estaba acompafiando a una colportora y
entraron a visitar a un farmacéutico de Santurce, Puerto
Rico. Después del saludo, el farmacéutico les dijo en forma
ruda:

—Si se trata de libros, no quiero saber nada.

—Sr. Fulano, permitame explicarle —contesté Rodriguez.

—Salgan por la misma puerta por donde entraron —insis-
tié el hombre.

—Bien, vamos a salir, sin embargo, parece que Ud. estu-
viera afectado por algin problema, y tengo la impresién
de que le traemos la solucién que necesita. Nosotros somos
adventistas. Permitame una pregunta. Ud. cree en la ora-
cién, ¢verdad?

Sin decir una palabra, el hombre asintié con la cabeza.
Entonces el pastor Rodriguez siguié diciéndole:

—Quisiéramos orar por Ud., para que Dios le ayude a
resolver sus problemas; pero aqui no, permitanos pasar alli
adentro.

Cuando estaban por la mitad de la oracién, el hombre
empez6 a llorar a sollozos, como un nifio. Cuando se levan-
taron de la oracién, el farmacéutico eché sus brazos sobre
el pastor Rodriguez y le dijo:

—Perdénenme Uds. Yo no queria recibirlos, porque
unos testigos de Jehova han deshecho mi hogar, aconsejando
a mi esposa a separarse de mi.

Luego encargé los libros. El dia de la entrega encon-
traron que su esposa habia regresado al hogar, y entonces
¢l les dijo:

—Aquella oracién que ofrecieron por mi, cambié mi vida.
Ahora soy un hombre feliz.

Un colegio por una oracién

Pueden ocurrir cosas insélitas en respuesta a una oracion.
El pastor E. J. Kanna, entonces departamental de la Misién
de Bahia, Brasil, nos cont6 un dia el siguiente milagro.

Cierta noche de septiembre de 1963, recibié la visita de
un abogado, presidente de la Cidmara Municipal de Ita-
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quara. El hombre le pregunté si la Iglesia Adventista acep-
tarfa de regalo un colegio que la Municipalidad de Ita-
quara habia edificado en esa ciudad. El ofrecimiento in-
cluia el sueldo del director y de los profesores. Después de
estudiar la propuesta, la Misién acepté el regalo.

En una ocasién posterior, el pastor Kanna le pregunté
al presidente de la CAmara Municipal por qué ellos habian
elegido a la Iglesia Adventista para donarle ese colegio. La
respuesta fue reveladora.

El presidente contesté que la eleccién de la Iglesia Ad-
ventista se debfa al deseo del hombre mds rico y mds in-
fluyente de ese lugar, un sefior llamado Agenor Araujo.
“Preguntele a é1”, sugiri6 el presidente al pastor Kanna.

El pastor repiti6 la pregunta al Sr. Araujo, quien le
revel6 algo hermoso. ‘“Hace catorce afios —dijo— me visit6
en mi finca un joven adventista que vendia libros. Me hablé
de su religién, me leyo la Biblia y qulso que yo me hiciera
adventista. Antes de irse, oré conmigo. Quedé tan impre-
sionado por aquella oracién, que nunca la pude olvidar.
Entonces me di cuenta que los adventistas son personas de
principios rectos, que tienen luz. Por eso quisimos que
Uds. se encargaran de la direccién espiritual de esta ciudad”.

Entonces nuestra Misién consiguié el personal adven-
tista necesario para este nuevo colegio, que empezé a fun-
cionar en seguida.

A las pocas semanas de empezar las clases, el director
dictd una serie de conferencias, y alli donde hasta entonces
no habia ningin adventista, un par de meses después, fue-
ron bautizados los primeros cuarenta conversos. Entre ellos
estaba el Sr. Agenor Araujo, entonces presidente del banco
de la ciudad, y con quien el colportor habia orado catorce
afios antes.

Ademas de esas primeras conversiones, hubo otros resul-
tados notables. El cine y el bar con su venta de bebidas
alcohdlicas, fueron clausurados, y la gente de ese pueblo
estaba admirada de la buena influencia ejercida por los ad-
ventistas.

{Quién puede medir el grandioso resultado de una ora-
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ci6n ferviente, como la que realiz6 aquel modesto colportor
con ese hacendado!

El hombre de Dios

He aqui otro admirable caso del poder de la oracién
del colportor en favor de su cliente. En Ponta Pora, Mato
Grosso, Brasil, el colportor José Oliveira llamé a cierta
casa, y la seflorita que lo atendi6 le dijo: “Es imposible
hablar con mi padre. Hace tres meses que esti enfermo
de gravedad”.

No obstante, habldndole con tacto, el colportor consi-
guié entrar. Cuando Oliveira narraba este caso nos dijo:
“Encontré al enfermo en su cama, al borde mismo de la
cternidad, sin esperanza de sanar”.

El enfermo no encargé los libros. El colportor guardé
el prospecto y sac6 la Biblia. Le ley6 varios pasajes alenta-
dores y oré con él y por él. Al terminar la oracién, de su
propia iniciativa, el hombre encargd una Biblia.

Cuando Oliveira regres6 a entregar la Biblia, quedé
asombrado al ver al hombre levantado, en la sala y conver-
sando animadamente con un amigo. Tan pronto como el
ex enfermo vio al colportor, le dijo a su amigo:

—Abi viene el hombre de Dios.

—¢Coémo estd, Sr. Fulano? —le pregunté el colportor.

—Casi sano, —respondié el hombre.

Entonces ese sefior le explicéd al amigo:

—Yo estaba muy enfermo y perdido. Hace algunos dias
este joven or6 por mi y ahora me siento bien.

En otras visitas Oliveira le dio estudios biblicos a ese
sefior. Cuando llegaron al tema del sibado, el hombre le
pregunté al colportor:

—¢Dé6nde estd su iglesia? Y desde entonces asistié asi-
duamente a los cultos. Al relatar el caso, Oliveira terminé
diciendo: “Todo colportor puede hacer esta obra”.

“Ud. no tiene paz”

Con mayor frecuencia cada vez, los colportores estén en-
contrando o provocando la ocasién de orar con las personas
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que visitan. Veamos cémo procedié el colportor Luis Nieto,
de Colombia.

Un comerciante se mostr6 serio y reservado con él y al
fin, no le compr6 los libros. Nieto guardé su prospecto y
mirdndolo al rostro, le dijo carifiosamente:

—Don Hernando, Ud. no tiene paz en su corazén.

—¢Cémo lo sabe? —pregunt6 sorprendido el hombre.

—Se ve en su rostro, y estos libros que le ofreci le trae-
ran la paz y la salvacién que necesita.

Entonces Nieto agregé:

—Yo tengo fe en Dios y voy a orar por Ud. Después de
una breve pausa, siguié diciendo:

—Si quiere, podemos orar ahora y aqui mismo.

El hombre consintié, y aunque estaban en el almacén,
Nieto elevé una corta oracién en favor de ese sefior. Al
despedirse le dijo:

—Seguiré orando por Ud., y ademds, sepa una cosa,
siempre tendrd en mi a un amigo para servirle.

Dos semanas después, Nieto estaba entregando libros y
uno de los compradores le dijo:

—Don Hernando lo estd buscando desesperadamente.

—dPara qué? —pregunté Nieto.

—Para que le lleve los libros —fue la respuesta.

Cuando Nieto volvié a ese comercio, don Hernando
le compr6 los libros, se inscribié en el curso biblico y em-
pezé a recibir estudios.

Esta es otra prueba del poder de la oracién con el cliente,
para cambiar los corazones indiferentes y despertar en ellos
el ansia de la salvacién.

Soluciona mis problemas

Colportando en Arecibo, Puerto Rico, Rafael Urbdez
visité a un ingeniero y le ofrecié la coleccién de cuatro li-
bros grandes, pero el cliente encargé solamente uno de los
cuatro libros.

El dia de la entrega el ingeniero recibié el libro, y con-
versando un poco con Urbdez, le contd algunos de sus pro-
blemas. Para ayudarle a confiar en Dios, Urbéez le dijo:
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—Yo tengo un amigo que me ayuda a solucionar mis
problemas y él podria ayudarle a Ud. también.

—iQuién es ese amigo?

—Ese buen amigo es Dios —respondié Urbiez—. Cuan-
do tengo alguna dificultad, se la presento a él en oracién.
Yo acostumbro a orar asiduamente.

Por un momento, el ingeniero quedé pensativo, luego
tomento:

—Yo también necesito aprender a orar.

—:Por qué no oramos ahora mismo? —sugirié Urbéez.

Después de la oracién, el ingeniero le pregunté qué
otros libros vendia. Y ese hombre que en la primera visita
no habfa querido comprar mas que un solo libro, ahora le
encargé libros por valor de cien ddlares.

Este ejemplo muestra que debemos orar con los que
visitamos para animarlos a confiar en Dios. Ahora hay mas
colportores que estdn orando con casi todos los que visitan,
sca que encarguen los libros o no.

Cémo ofrecer la oracién

Hay diferentes maneras de proponer la oracién a un
cliente. Todo depende de las circunstancias y de la conver-
sacién que el colportor haya sostenido con el individuo. Sin
embargo, presentamos aqui una forma general que puede
adaptarse a muchos casos.

Al terminar la entrevista, sea que se haya tomado o no
cl pedido, después de pedir informacién y recomendaciones,
podemos decir a la persona:

“Sr. Fulano, ha sido un placer visitarlo; Ud. ha sido muy
atento conmigo. Ahora quisiera dejarle un obsequio que
lo reconforte. Sin duda, Ud. tiene fe en Dios y en la ora-
cién. Yo también creo. Ud. sabe que la oracién es la mejor
manera de resolver nuestros problemas. Si me permite, me
gustaria elevar una oracién a Dios en su favor, antes de
retirarme. Yo oro y Ud. escucha. ¢Esta bien?”
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